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BROŠURA ZA APARTMANE I HOTELE

Prazan kapacitet dobiva kanal
prodaje bez unaprijed plaćenog
marketinga.
Partner sam određuje hladnu početnu cijenu, slobodne datume i slike. Aukcija pokušava stvoriti dodatnu
vrijednost iznad tog minimuma. Platforma zarađuje samo ako se stvori razlika.

Hotel model

70/30
Hotel dobiva hladnu cijenu plus 70%
razlike.

Apartman model

60/40
Manji smještaji mogu imati drukčiji
odnos zbog veće operative.

Primjer

50 € → 80 €
Razlika je 30 €, od čega 21 € ide
partneru, 9 € platformi.

Operativni proces

01 Unos hladne cijene Partner postavlja minimum ispod kojeg ne želi
prodati prazan kapacitet.

02 Slike i dostupnost Administrator dodaje slike, grad, adresu, koordinate
i slobodne datume.

03 Aukcija radi za rupu Model se ne koristi za špicu, nego za predsezonu,
posezonu i prazne sobe.

04 Prihod bez oglasnog
rizika

Nema plaćanja prikaza, bannera ili članarine prije
rezultata.
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Zašto partnerima ima smisla?

Kontrola Partner kontrolira
minimum

Hladna cijena i dostupnost ostaju u rukama
smještaja.

Učinak Prazna soba dobiva
šansu

Kapacitet koji bi ostao prazan može stvoriti dodatni
prihod.

Fer model Platforma dijeli samo
razliku

Nema plaćanja reklame prije nego se stvori nova
vrijednost.

Skaliranje Model radi po
destinacijama

Kad se pokaže učinak, mogu se uključivati novi
partneri i gradovi.

Partnersko obećanje
Auction Split ne zamjenjuje postojeće kanale prodaje u špici. Platforma dodaje novi sloj potražnje za termine
u kojima je kapacitet prazan, uz transparentnu podjelu novostvorene vrijednosti.

Indikativni potencijal: za partnere koji ozbiljno koriste model u hladnom pogonu, predsezoni i
posezoni cilj je +5-15% godišnjeg prometa.


